B TecCom

PARTNER

Tee€Bm ist die Handelsplattform Nr. 1 fiir

Bl TecCom Eine Marke von TecAlliance den unabhangigen Kfz-Ersatzteilemarkt.

_—



O Wertschopfungskette
Heute & Morgen

O Onlineshops & Marktplatze
Relevanz, Anbindung & Partnerschaften

O Abstimmung
Marktplatze nach Wichtigkeit



TRADITIONELL VS NEU

l Traditionelle
Value Chain

Hersteller

}

Wertschopfungskette @

Traditionelle vs Neue N
Héandler

|

l Online Value Chain

A 4

Online shops & Marktplatze
(Eigener Webshop, Amazon, ebay,
Tyre24, Autodoc,...)

Vv

Werkstatten
l DIY DIM
(Do it (Do it for
yourself) me)
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VERKAUFSKANALE DIE FUR DEN IAM IMMER WICHTIGER WERDEN

Online Shops (E-commerce Stores) Marktplatze
Definition: Ein Online-Shop ist ein digitaler Definition: Ein Online-Marktplatz ist eine
Laden, der einem einzelnen Verkaufer oder Plattform, auf der mehrere unabhangige
einer einzelnen Marke gehért und von Verkaufer Produkte listen und verkaufen.
diesem betrieben wird. Der Shop verkauft Die Plattform selbst besitzt die Produkte
ausschliel3lich Produkte dieses Verkaufers. in der Regel nicht.
N,
Bedeutung von NV
Marktpléitzen TecCom unterstitzt Verkaufer bei der Digitalisierung des Online-Verkaufsprozesses

Unterscheidung Now & Next

v’ Direkte Verbindung zu Marktplatzen

(Alzura Tyre24, Autodoc) und Online v Etablierte Partnerschaften
Shops (Intercars, Oscaro, ...) v Evaluierung einer geeigneten

v Partnerschaftsgespréichen mit Marktplatzanbindung, entwickelt
Marketplace Enablers (Mirakl, von TecCom und direkt von Kunden
Autofixa, Assellerate, ...) zur nutzbar.

. Integration des TecCom-Connectors
Bl sete Teccom 26002025 (Amazon, ebay, eigene Marktplatze...)




Interkonnektivitat
zwischen zwei
Plattformen
Alzura

Tyre24 & TecCom

Uber diese Schnittstelle konnen Sie auf
dem Alzura Tyre24-Marktplatz verkaufen
und erhalten lhren gesamten

Traffic lber lhre reguldre TecCom-
Schnittstelle.

L]
- Seite 5 - TecCom - 26.09.2025

DIE PLATTFORM DER BRANCHE FUR DEN B2B-HANDEL

TYR= 24 BB TecCom

@+ s @O

WERKSTATTEN ALZURA LIEFERANT /
GROSSHANDLER

Echtzeit-Verfligbarkeits- und Preisdaten

Schnelle und einfache Bestellung und Sendungsverfolgung



TecCom
Ilhr one-stop-shop fur
End-zu-End Fulfilment

Maximieren Sie die Effizienz und
steigern Sie lhre Gewinne mit unseren
Supply-Chain-Lésungen, die speziell
auf die Anforderungen des IAM
zugeschnitten sind.
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@ VORTEILE

v" Nutzen Sie Alzura Tyre24 als zusétzlichen
Vertriebskanal mit der Moglichkeit, nicht
direkt als Verkaufer aufzutreten.

v Erhalten Sie lhren gesamten Traffic liber
eine einzige Schnittstelle: TecCom.

v’ Schaffen Sie Ressourcen, indem Sie Daten
und Bestellungen optimieren.

LJ/ NACHSTE SCHRITTE

v" Uberpriifen Sie die Anforderungen und was
dies fir Ihre aktuelle TecCom Integration
bedeutet.

v’ Treten Sie in Kontakt mit Alzura

Iz KEY INFORMATION

v' 2 Méglichkeiten:
v" Direktes Auftreten als Verkaufer

v" Keine Sichtbarkeit der
Lieferantenorganisation bei Tyre24 -
> Alzura fungiert als Verkaufer fir
Endkunden und als Kaufer fiir den
Lieferanten/GrolRhandler

v Lieferant/GroRhandler liefert Waren im
Dropshipping-Modus

v Lieferant/GroRhandler muss vordefinierte
Anforderungen erfiillen, um diese
Marktplatzverbindung nutzen zu kénnen




ALZURA - TECCOM ANBINDUNG

TYRZ 24

ALZURA.COM

e

=

WERKSTATT

HANDLER

|

|

VERSANDBESTATIGUNG (inkl.
Tracking No.)

TYRZ 24

ALZURA.COM

— R -

ALZURA.COM

VERKAUFER&
KAUFER
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SCHNITTSTELLE

B TecCom

B TecCom
B TecCom
B TecCom

B TecCom

PREISE &
VERFUGBARKEITEN

BESTELLUNGEN
(DROPSHIPMENT)

BESTELLBESTATIGUNG

VERSANDBESTATIGUNG
(inkl. Tracking No.)

Waochentlich Ubersicht
Transaktionen und Gebiihren

RECHNUNG / GUTSCHRIFT

B TecCom

LIEFERANT /
GROSSHANDLER

Prozesse auBerhalb

TecCom




TecCom Losungen

Schliissel-

Funktionalitaten
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- Seite 8 - TecCom -

26.09.2025

TecCom CMD /Managed Data

®

ANFORDERUNGEN

3

TecCom Order (TXML5)

Invoicing

TYRZ 24

ALZURA.COM

Alzura Anforderungen

Bevorzugtes Szenario: mit CMD

/ Managed Data

Daten zu Artikelverfiigbarkeit,
Informationen und Preisen

-> wichtig: Preise fir
Marktplatze (B2B)

Alternatives Szenario:
auBlerhalb TecCom
Verkédufer sendet csv
Artikeldaten direkt an Tyre24-
Plattform

Gleiche Daten aus Managed
Data + Order Prozess:
Wichtig: B2B-Preis

Versandbedingungen:

Bei Szenario: Alzura erscheint
als Verkaufer -> Versand liber
»unbranded supplier box”

Keine Rickstéande bei
Bestellungen erlaubt

Moglichkeit zur Bearbeitung
von MOQ 1

Rechnungsabwicklung direkt
zwischen Lieferant und Alzura

2 Optionen:
Sammelrechnung oder
Gutschrift.

Die Gebiihren fir Verkaufer
(abweichende Lieferadresse,
Versandkosten usw.) werden
monatlich Giber SEPA
eingezogen.

Registrierung bei Alzura Tyre24
notwendig



Szenario:
Marktplatz-Befahiger

Anbindung Partner IT-Provider, um den
Online Verkaufsprozess unserer Kunden
so digital und effizient wie moglich
abzubilden
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ANBINDUNG PARTNER IT-PROVIDER

- Marktplatz-Befahiger ehY

(Partner) amazon
S
Hersteller T T ? - — — Kaufer
A API WSDL

TecCom Business Cloud
I (Backend Infrastruktur)

@@ Backoffice

System

MANAGED
DATA ORDER RETURNS

Verkaufer

Sender

Empfanger

Einfache Anbindung an den Marktplatz iber MP-Enabler und Abwicklung des
- gesamten Datenverkehrs liber einen einzigen TecCom-Stream.

Vorteil fiir Kunden in der Lieferantenrolle:
/



Danke!

Fiir weitere Informationen
Sandra.Jakob@alzura.com

Christina.Meier@tecaIIiance.net;‘@

Christina Meier Sandra Jakob

Commercial Business Owner EMEA Partner Manager
Partner Management ALZURA
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